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Solutions Partnerプログラム
ご参加の皆さまへご挨拶

2025年に入り、AIをはじめとするイノベーションが急速に進んだことで、莫大な価値が創出さ
れ、顧客の期待が変化しています。IDCによると、この変化によって2028年までにHubSpotパー
トナーさまにもたらされる収益機会は300億ドルにも上ります。つまり、チャンスは始まったば
かりです。

私たちのミッションはこれまで通り、高い専門を誇るパートナーの皆さまと共同で販売とサー
ビスを拡大することです。協業を通じ、お客さまのタイムトゥバリュー（価値を創出するまでの
時間）を短縮し、将来とてつもなく大きな機会をつかむことができます。

このガイドは、プログラムの各ティアで利用できる特典の概要を説明するために作成されてい
ます。新しいビジネスチャンスを開く方法を理解する上でご参考となりましたら幸いです。 

私たちが目指すのは、HubSpotを皆さまがビジネスを成長させる上で最適な場所にすること
です。当社のツールとリソースは皆さまの効率性を高めるために用意されており、インセンティ
ブは皆さまが私たち共通のお客さまに提供する価値に還元できるよう設計されています。

皆さまのご協力と日々の成果に心から感謝を申し上げます。

 
引き続きご協力賜りますようお願いいたします。 

Angie O'Dowd
HubSpot Solutions Partnerプログラム担当バイスプレジデント

HubSpotを通じてお客さまの持続可能な成長を支援する 
AIファーストの活発なエコシステムの一員となってくださり、誠にありがとうございます。 
皆さまと共にこの刺激的な取り組みを進められることを大変嬉しく思います。
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本プログラムと 
ティアについて
HubSpotのSolutions Partnerプログラムは、パートナーさまのビジネスの成長、成果の実現、
お客さまへの優れた価値の提供を支援するよう設計されています。プログラムに参加したばか
りのパートナーさまにも、経験豊富なHubSpotエキスパートにも、成長に向けた明確な道筋
を提供しつつ、成果を適正に評価できるよう、ティアごとに特典を設けた体系的なプログラム
となっています。

Solutions Partnerプログラムは、パートナーさまがビジネスとクライアントの成功を促進し
た場合やHubSpotに関する専門知識を高めた場合、自社のビジネスを拡大した場合に報
酬を提供する仕組みになっています。パートナー限定の特典や資料、機会が提供されるた
め、HubSpotとの関係を深めて市場でのポジショニングを強化できます。

本プログラムは、ティア未獲得、Gold、Platinum、Diamond、Eliteの5つのティアで構成されて
おり、それぞれパートナーシップと成果のレベルを反映しています。新しいティアに到達するに
は、当社が設定した条件と要件を満たす必要があります。条件と要件の詳細については、後述
の説明をご参照ください。
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HubSpotのティア制プログラムでは、パートナーさまの成長と実績を称えるだけでなく、パート
ナーさまが競争の激しい市場で自社のビジネスの優位性を獲得するために役立つ独自の特
典を提供します。ティアが上がるにつれて、利用できる特典の範囲が広がっていきます。特典の
具体例は以下の通りです。

• 高度なリソース：専門知識を拡大してクライアントにもたらす成果を促進するために役立つ
トレーニング、ツール、資料がティアごとに用意されています。

• 市場での優位性：ティアの認定と限定の共同マーケティングやブランディングの機会提供を
通じて信頼構築を支援します。

• 優先サポート：上位のティアでは、セールススペシャリスト、プラットフォームサービス、ソリ
ューション アーキテクト チームなど、HubSpot社内のエキスパートチームによるサポート
を利用できます。

• 収益拡大：ティアが上がると、HubSpotから取引を紹介される、インセンティブや資金が利
用できるなど、収益拡大の機会が広がります。

Solutions Partnerプログラムは、単なるパートナーシップではなく、互いの成功を支援する実
証済みのフレームワークです。HubSpotとの協業を通じ、包括的なツールスイートとエキスパ
ートによるガイダンスを利用できるほか、ビジネスの成長を変革するという共通の目的に向か
って働く同志たちのグローバルなネットワークにアクセスできるようになります。

ティアは販売やサービス提供、そして全体的な成長の観点からパートナーさまの成功を反映
するものですが、パートナーさまの軌跡を包括的に捉えたものではありません。また、本ガイド
ではパートナー認定やHubSpot Solutions企業検索といったその他のリソースについても取
り上げています。これらを活用すると、特定の製品や特定の領域における専門知識をアピール
していただくことができます。
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Marketing Development Funds（MDF：マーケティング活動支援資金） 
2025年はPlatinum、Diamond、Eliteのパートナーさまを対象に、マーケティング活動支援資
金の申請を受け付けます。申請が受理された場合、HubSpotからマーケティング活動の支援
資金が支給され、パイプラインの創出や加速に向けた活動に活用し、ソーシングによる収益拡
大を図れます。詳細はこちら（英語）をご参照ください。

また、標準のMDFプログラムのほかにPartner Growth Accelerator（PGA：パートナー成長支
援プログラム）もご用意しています。これはSolutions Partnerとアプリパートナーを対象とする
申請ベースのプログラムであり、完了した時点でマーケティング活動支援資金の申請が可能
になります。詳細はこちら（英語）をご参照ください。

Partner Growth Fund（PGF：パートナー成長支援資金） 
HubSpotは、ソーシングやアップマーケット取引において大幅な成長を遂げているパートナ
ーさまに還元し、投資させていただきたいと考えています。さらなるご活躍を後押しするた
め、1,000万ドルのPartner Growth Fundを立ち上げました。対象となるパートナーさまは年1
回申請でき、受理された場合は年間成長基準要件を満たしている限り3年間にわたって毎年
資金を受け取ることができます。詳細については、担当のパートナー デベロップメント マネー
ジャー（PDM）にお問い合わせいただきますようお願いいたします。

2025年版 
プログラムの最新情報

https://www.hubspot.com/mdf-solutions-partners
https://www.hubspot.com/partner-growth-accelerator-solutions-app
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Partner Development Fund（PDF：パートナー発展支援資金） 
ソーシングした取引で大幅な成長を遂げ、高い顧客定着率を維持している、ポテンシャルを
秘めたパートナーさまに還元し、キャッシュフローを支援させていただきたいと考えていま
す。Partner Development Fundは、当社の目標達成を支援してくださるパートナーさまに注
力する姿勢を示すプログラムです。ソーシングした取引で成長を遂げ、顧客定着率を維持でき
るよう、参加された対象パートナーさまにはコミッション（レベニューシェア）を1年間前払いい
たします。

この資金プログラムでは、事業拡大、イノベーション推進、HubSpotのお客さまに提供される
サービスの向上を実現できるよう、対象となるPlatinum、Diamond、Eliteのパートナーさまを
支援するために財源を提供します。

対象資格の詳細についてはこちら（英語）でご確認いただくか、担当のPDMまでお問い合わせ
ください。

ティア基準値の変更 
2025年7月15日、HubSpotのティア獲得要件が更新されます。事業目標との整合を図り、パー
トナーさまによる需要創出を促すことが目的です。

これまで各ティアの獲得要件には合計ポイント数に加え、販売ポイントと管理ポイントそれぞ
れの最低基準が設定されており、ビジネス成長を反映し各ティアの価値を維持するために、そ
の数値は徐々に引き上げられてきました。今年は以下のように更新されます。

• エコシステムの成長に鑑み、合計ポイント数の基準値が平均5％引き上げられます。

• 販売ポイントが「Sourcedポイント」に改称され、最低基準はPartner Sourced取引にのみ
適用されるように変更されます。

• Partner Assisted取引（旧DIFM）は販売ポイントには加算されなくなり、合計ポイントのみ
に計上されます。

上記の変更により、合計ポイント数の柔軟性を残して成長への還元は継続しつつも、需要と取
引の創出に貢献したパートナーさまに適正に還元できるようになります。 

https://www.hubspot.com/2025-partner-development-fund
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パートナー クライアント オブジェクト 
HubSpotのお客さまはパートナーさまにとってのクライアントでもあり、Solutions Partner
は当社の顧客管理において重要な役割を担っています。しかし、パートナーさまが顧客管理
を効果的に行うには、クライアントについての詳細な情報を閲覧できることが必要です。そ
こで2025年、HubSpotのパートナーチームはパートナー向けCRMに新しいオブジェクトタ
イプとして「パートナークライアント」を追加しました。この新しいオブジェクトの登場によっ
て、Solutions PartnerさまとHubSpotの社内担当者が連携しやすくなり、共通のお客さまに対
して製品のアクティベーションと定着を促進することができます。

統合使用状況スコア 
統合使用状況スコアはHubSpotが使用する新しい測定指標で、お客さまがアカウント内で何
を行っているのか（または行っていないのか）を把握できます。このたび、パートナーさまも自社
で管理しているクライアントについて統合使用状況スコアを利用できるようになりました。こ
れで、アクティベーションや使用状況といった定着度合いを示す情報を簡単に確認できます。ク
ライアントの健全性を概観できるほか、クライアントに働きかけるタイミングや方法を判断する
上で参考になります。
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各ティアの獲得要件

2025年7月15日までの 

ティア基準値
2販売ポイント 管理ポイント 合計ポイント

Elite 1,950 1,700 8,600

Diamond 570 550 2,990

Platinum 270 150 875

Gold 113 38 300

2026年1月15日までの 

ティア基準値
*Sourcedポイント 管理ポイント 合計ポイント

Elite 2,100
（MRR 42,000ドル）

1,700
（MRR 170,000ドル） 9,000

Diamond 950
（MRR 19,000ドル）

550
（MRR 55,000ドル） 3,100

Platinum 325
（MRR 6,500ドル）

150
（MRR 15,000ドル） 925

Gold 110
（MRR 2,200ドル）

38
（MRR 3,800ドル） 325

注 - 各パートナーさまは既存のティアを維持するためにも上位ティアに昇格するためにも適正な状態¹にある必
要があります。ティア決定時にパートナーさまが適正な状態にあるか否かは、HubSpotが自らの絶対的な裁量に
より判断します。 

*2025年7月15日以降、ティアごとにPartner Sourcedポイント（以前の販売ポイント）の基準値を達成する必要が
あります。なお、合計ポイントの基準値は、引き続きPartner Sourced、Partner Assisted、または管理によって達成
できます。HubSpotにおける2種類の販売形態の詳しい説明については、「Solutions Partnerプログラムを通じた
販売に関する規則」をご参照ください。
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獲得要件 Provider
ティア未獲得
のSolutions 

Partner

Gold Solutions 
Partner

Platinum 
Solutions 

Partner

Diamond 
Solutions 

Partner

Elite Solutions 
Partner3

パートナー認定資
格の取得

サブスクリプショ
ンサービスの自社
購入

任意のStarter製品

Professional以上
のサブスクリプショ
ン、月額48,000円～
（詳細はこちら） 

Professional以上
のサブスクリプショ
ン、月額48,000円～
（詳細はこちら） 

Professional以上
のサブスクリプショ
ン、月額48,000円～
（詳細 はこちら） 

Professional以上
のサブスクリプショ
ン、月額48,000円～
（詳細はこちら） 

Professional以上
のサブスクリプショ
ン、月額48,000円～
（詳細はこちら） 

通貨別ポイント換算表**

販売ポイント： 
Partner Sourced（旧パート

ナーコラボレーション）
†新興市場

販売ポイント： 
Partner Assisted（旧

DIFM）
†新興市場

管理ポイント
†新興市場

USD $100
米ドル

5ポイント
†10ポイント

3ポイント
†6ポイント

1ポイント
†2ポイント

AUD $105
オーストラリアドル

COP $300,300
コロンビアペソ

EUR €75
ユーロ

GBP £62.5
英ポンド

SGD $140
シンガポールドル

JYP ¥12,000
日本円

ZAR R1,545
南アフリカランド

CAD $130
カナダドル

Partner Sourced取引（旧称：パートナーコラボレーション）とPartner Assisted取引（旧称：Do It For Me（DIFM）
）という、HubSpotにおける2種類の販売形態の詳しい説明については、Solutions Partnerプログラムを通じた
販売に関する規則をご参照ください。

https://www.hubspot.jp/partners/solutions
https://www.hubspot.jp/partners/solutions
https://www.hubspot.jp/partners/solutions
https://www.hubspot.jp/partners/solutions
https://www.hubspot.jp/partners/solutions
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
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¹ HubSpot Solutions Partnerプログラムにおいて適正な状態であるには、パートナーさまは最低限の要件として1）HSPPAと
プログラムポリシーに準拠している、2）コミッションに必要な書類を全て提出している、3）当社の行動規範で求められる水準
を確保している、4）全ての必須セキュリティー対策を徹底している、5）HubSpotおよびクライアントと良好な関係を維持してい
る（現在または最近「過失」のエスカレーションが記録されていない）、および6）必須のトレーニングと認定資格を全て終了して
いる必要があります。

² 販売ポイントは、Partner Sourced（旧パートナーコラボレーション）ポイントとPartner Assisted（旧DIFM）ポイントを合算し
たものです。合計ポイントの基準値はPartner Sourced、Partner Assisted、管理のいずれかによって達成できます。HubSpotに
おける2種類の販売形態の詳しい説明については、「Solutions Partnerプログラムを通じた販売に関する規則」をご参照くださ
い。

³ Eliteティアは招待制です。さらに、顧客維持率85％以上、売上継続率（C$R）85％以上、チーム全体での認定取得数100件以上
といった追加要件の達成が最低限求められます。これらの条件は変更される可能性があります。また、Eliteティアの候補となる
パートナーさまにつきましては、招待に先立ち、厳格なアカウント審査を行わせていただきます。Eliteティアの取得条件の達成
が近づいた時点で担当のアカウントチームに連絡し、要件を満たしているかどうかをご確認ください。追って、Eliteティアへの昇
格のプロセスおよびスケジュールについて詳細をご案内いたします。

4 各通貨のポイント換算値には為替レートが織り込まれていますが、ティア獲得要件の達成状況に市場変動の影響が及ぶこと
を防ぐため、現在の相場が反映されていない場合があります。

† 新興市場とは、HubSpotの販売が開始されて間もない国や地域を指します。HubSpotの市場占有率が低く、現地での市場
プレゼンスもまだあまり確立されていません。こうした市場を開拓するにはパートナーさまのご協力が不可欠です。パートナー
さまに新しい市場でのブランドの資産価値を高め、その市場特有の課題に対処していただく必要があります。新興市場におけ
る負担の大きさに鑑み、HubSpotは2020年に「新興市場ティア」を新たに設定しました。2021年にはさらにその枠組みを拡大
し、新興市場を所在地とするパートナーさまに対して、販売によるMRRと管理によるMRRの両方のティア基準値を引き下げまし
た。2022年7月からは新興市場向けのアプローチを改め、パートナーさまの所在地ではなくクライアントの所在地に応じて新興
市場向けの条件が適用されるように変更しました。これに伴い、パートナーさまの所在地に関係なく、新興市場に属するクライ
アントとの取引に対しては、通常の2倍のポイントを付与することになりました。2024年1月以降、新興市場のリストは以下の通
り更新されました。

新興市場 

北アジアおよび東南アジア：バングラデシュ、ブルネイ、カンボジア、中国／台湾、香港、インド、インドネシア、ラオス、マレーシア、
モルディブ、モンゴル、ミャンマー（ビルマ）、ネパール、パキスタン、フィリピン、シンガポール、韓国、スリランカ、タイ、東ティモー
ル、ベトナム

ラテンアメリカ：カリブ海一帯および南北アメリカ（カナダと米国を除く）の全ての国と地域

中東欧：アルバニア、アルメニア、アゼルバイジャン、ベラルーシ、ボスニア・ヘルツェゴビナ、ブルガリア、クロアチア、チェコ、エス
トニア、ジョージア、ギリシャ、ハンガリー、ラトビア、リトアニア、マケドニア、モルドバ、モンテネグロ、ポーランド、ルーマニア、ロシ
ア、セルビア、スロバキア、スロベニア、ウクライナ

中東およびアフリカ：アルジェリア、アンゴラ、アセンションおよびトリスタンダクーニャ、バーレーン、ベナン、ボツワナ、ブルキナ
ファソ、カメルーン、カーボベルデ、コンゴ、キプロス、コンゴ民主共和国、エジプト、赤道ギニア、エチオピア、ガボン、ガンビア、ガ
ーナ、ギニア、イラク、イスラエル、コートジボワール、ヨルダン、ケニア、クウェート、レバノン、レソト、リベリア、マダガスカル、マラ
ウイ、マリ、モーリタニア、モーリシャス、マヨット、モザンビーク、ナミビア、ナイジェリア、オマーン、パレスチナ、カタール、レユニオ
ン、ルワンダ、セントヘレナ、セネガル、セーシェル、シエラレオネ、ソマリア、南アフリカ、エスワティニ、タンザニア、トーゴ、チュニ
ジア、トルコ、ウガンダ、アラブ首長国連邦、イエメン、ザンビア、ジンバブエ
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プログラム特典の概要
コミッション Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

コミッションの料率（取引
1件当たり）5

20％
（最初の12か

月間）

20％
（最長3年間）

20％
（最長3年間）

20％
（最長3年間）

20％
（最長3年間）

20％
（最長3年間）

Upmarket Referralプロ
グラム対象取引のコミッ
ション6

20％
最長1年

間、3,000米ド
ル以上の取引

が対象

20％
最長1年

間、3,000米ド
ル以上の取引

が対象

20％
最長1年

間、3,000米ド
ル以上の取引

が対象

5 2023年4月1日以降の取引に適用されます。対象となる取引やパートナーさまの要件については、Solutions 
Partnerプログラムを通じた販売に関する規則をご参照ください。

6 CRM Accreditationを保持しているパートナーさまは、MRRが3,000米ドル以上の取引についてUpmarket 
Referralプログラムのコミッションを受け取れる可能性があります。なお、2025年1月1日～7月1日の6か月間、特
定の新興市場を対象に、1,000米ドル以上の取引に対して成約日から最長1年間にわたり20％のコミッションを
提供する試験運用を実施しています。詳細についてはパートナー向け法域別規約をご確認ください。

担当者による支援 Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

パートナー デベロップメ
ント マネージャー（PDM）

グローススペシャリスト
（GS）

経験豊かなサポートチ
ーム 

セールススペシャリスト*

プリセールス ソリューショ
ン エンジニア

サクセス ソリューション 
コンサルタント*

* 現時点では日本語未提供となります。

https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://legal.hubspot.com/jp/partner-jurisdiction-specific-terms
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マーケティング関連の

特典
Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

HubSpot Solutions企
業検索への掲載

定期配信のニュースレ
ター

パートナーさま向けブラン
ドフォルダーDAM

Impact Award

ティアのバッジ

アカデミー クリエイター 
プログラムの参加資格

パートナー ユーザー グル
ープ（PUG）

HubSpotリソースライブ
ラリーへの掲載

Marketing 
Development 
Funds（MDF）の申請資格
Partner Growth 
Accelerator（PGA）の参
加資格



13 HubSpot Solutions Partnerプログラム ティアと特典ガイド2025年版

営業関連の特典 Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

取引登録

パートナー取引の通知

共有取引

HubSpot製品デモ用ア
カウント

クライアントが利用する
HubSpot導入支援の
免除

既存顧客の紹介プログ
ラム

トレーニングやセールス
イネーブルメントの資料 

パートナーマッチングの
参加資格7

サービス関連の特典 Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

パートナーダッシュボード

クライアント アクセス マ
ネージャー

パートナークライアント
CRMオブジェクト

8 統合使用状況スコア

無料パートナーシート

9 データ移行ツール

7 パートナーマッチングは、クライアントのニーズに応じて実施されるものであり、パートナーさまに保証されるものではありません。ティアの
昇格状況は対象となるパートナーさまを選定する際の基準の1つではありますが、顧客維持率やPartner Sourced（旧パートナーコラボレー
ション）のMRRなども判断基準に含まれます。Accreditationの保持、Partner Sourced（旧パートナーコラボレーション）のMRRなどの基準か
ら優先するパートナーさまを決定いたします。

8 統合使用状況スコア：パートナーさまが活発に管理しているお客さまのパートナークライアントに表示されます。
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イネーブルメント関連の

特典
Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

HubSpotアカデミーのパ
ートナートレーニング

HubSpotパートナ
ー リソース ポータ
ル：Mindmatrix

製品リリース情報の限定
先行提供

営業と製品に関するト
レーニングやイネーブル
メント

個別トレーニング

テクニカルコンサルティ
ング

コミュニティーやイベント Provider ティア未獲得 Gold Platinum Diamond Elite

パートナー限定の非公開
Slackワークスペース

パートナー限定イベント

パートナー限定の非公開
Facebookグループ

Partner Advisory 
Council（パートナー協議
会）への応募資格
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プログラムでご利用 
いただける特典の詳細
コミッション（レベニューシェア）

コミッションの料率（取引1件当たり）
貴社がソーシングした取引（Partner Sourced、旧パートナーコラボレーション）に対して3年
間、20％のレベニューシェアをお受け取りいただけます。HubSpotと貴社の共通のお客さまで
もあるクライアント企業への販売活動やサービス提供に対する還元施策の1つです。コミッショ
ンの獲得に先立って、Solutions Partnerプログラムを通じた販売に関する規則とプログラム
ポリシーをご確認ください。

HubSpot Upmarket Referralプログラムのコミッション
Partner Assisted取引（旧DIFM）は、パートナーさまがHubSpotのグローススペシャリスト

（GS）と協力して進める共同販売形態です。Upmarket Referralプログラムの対象となるパー
トナーさまは、3,000米ドル以上のPartner Assisted取引において成約日から1年間にわたり
20％のレベニューシェアをお受け取りいただけます。詳細に関しては、Solutions Partnerプ
ログラムを通じた販売に関する規則をご参照ください。

注：2025年1月1日～7月1日の6か月間、特定の新興市場を対象に、1,000米ドル以上の取引に対して成約日から
最長1年間にわたり20％のコミッションを提供する試験運用を実施しています。詳細についてはパートナー向け
法域別規約をご確認ください。

https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.hubspot.jp/partners/solutions-program-policies
https://www.hubspot.jp/partners/solutions-program-policies
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://legal.hubspot.com/jp/partner-jurisdiction-specific-terms
https://legal.hubspot.com/jp/partner-jurisdiction-specific-terms
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担当者による支援

パートナー デベロップメント マネージャー（PDM）
上記の通り、全てのSolutions Partnerさまのお問い合わせ窓口となるのは、担当のHubSpot
パートナー デベロップメント マネージャー（PDM）です。担当のPDMが、HubSpot社内のその
他のチームとの連携もサポートいたします。PDMの責務は、戦略的計画から、双方が合意した
成長計画の達成支援、すなわち新規の事業目標、インストールベースの拡大、さらにHubSpot
製品の活用など、ビジネス全体に及びます。担当のPDMは、こちらのリンクにアクセスしてパー
トナーアカウント内で確認いただけます。

グローススペシャリスト（GS）
HubSpotでは営業担当者をグローススペシャリストと呼んでいます。全てのSolutions 
Partnersさまは、HubSpot直販営業チームのGSにご連絡いただくことが可能です。担当のGS
は販売地域に応じて割り当てられます。パートナーさまが共有取引を作成すると、地域とセグ
メントに基づいて支援を行うGSが自動的に割り当てられ、連絡を取れるようになります。GS
は、パートナーさまの営業活動を日常的に支援し、コミュニケーション戦略の策定、業務の分
担、各取引の成約に向けたプランの作成についてパートナーさまと協力してまいります。デモ
の提供、見積もりの作成と送信、各取引のPOI（関与の証明）の添付といった場面で、GSがパー
トナーさまのお手伝いをさせていただきます。

経験豊かなサポートチーム
トラブルが発生した場合は、経験豊富なHubSpotのサポートチームへお問い合わせいただけ
ます。お電話でご連絡いただく際には、電話がつながった後に「5」を押してください。お電話に
よるお問い合わせにおきましては、サポートの対応言語が英語のみとなりますのでご了承くだ
さい。

https://app.hubspot.com/portal-recommend/l
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セールススペシャリスト
セールス スペシャリスト チームは、現在Service Hub Professional/Enterprise、Operations 
Hub Professional/Enterprise、Breeze Intelligence（クレジット10,000以上）を専門とする製
品特化型の営業担当者で構成されています。セールススペシャリストは、新製品の最も効果的
な営業活動を定義して確立する役割を担っており、卓越した営業活動と顧客体験によってお客
さまの期待に応えることを目指しています。セールススペシャリストは担当のGSと共に貴社と
協力して、営業プロセスにおいて各製品に固有の専門知識を提供し、共同でHubSpot製品の
販売に当たります。このサポートチームは、取引レコードの製品の対象基準に基づいて貴社の
共有取引に自動で割り当てられます（現時点では日本語未提供）。

プリセールス ソリューション エンジニア
全てのパートナーさまはソリューションエンジニア（SE）チームのサポートをご利用いただけ
ます。このチームは、製品関連とソリューション関連のニーズ両方に対応できる、HubSpotでも
特に経験豊富な技術担当者で構成されています。HubSpotの営業チームと緊密に連携してク
ライアントへの対応を行い、案件での共同作業を円滑に進めます。3,000米ドルを超える取引
では、SEが自動で割り当てられます（SEの情報は共有取引レコードでご確認いただけます）
。3,000米ドル未満の取引では、その取引に割り当てられたGSを通じて、SEによるサポートを要
請することができます。

サクセス ソリューション コンサルタント
クライアントの連携、システムアーキテクチャー、技術的戦略についてHubSpotサポートの対
応範囲を超えるニーズがある場合、Eliteパートナーさまはサクセス ソリューション コンサルタ
ントにお問い合わせいただけます。HubSpotプラットフォームを使用してクライアントの技術
的要件を満たす方法や、実現可能かどうか分からない場合は、PDMにサポートチケットの発行
についてご相談ください。適切なHubSpot担当者のサポートの下、考えられる手法を検証する
ことができます（現時点では日本語未提供）。
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マーケティング関連の特典

HubSpot Solutions企業検索への掲載
企業は日々、自社の成長を支援するパートナーを探しています。Solutions Partnerや
Solutions Providerの皆さまは、HubSpot Solutions企業検索に情報を掲載して未来のクラ
イアントに見つけてもらうことができます。企業検索には、ご専門とされる領域や業種、サービ
ス提供地域、取得済みの認定資格やAccreditation、クライアントからのフィードバックなどを
掲載していただけます。企業情報の掲載をご希望の場合は、こちらのフォームに必要事項をご
記入ください。

定期配信のニュースレター
HubSpotの最新情報をチームで把握できるよう、HubSpotからの「Education, Content and 
Resources」Eメールの配信登録をして、四半期ごとのプログラムダイジェストをお受け取りく
ださい。パートナープログラムに関する重要なお知らせや、製品リリース情報、有用なコンテン
ツを受信トレイに直接お届けします。さらに、このEメールカテゴリーでは、HubSpotパートナー
としての成功に役立つ営業や製品関連の資料を紹介する月刊のPartner Power-Upニュース
レターも配信しています（Partner Power-Upは現在日本語未提供）。

パートナー ユーザー グループ（PUG）
パートナー ユーザー グループ、通称PUGは役割別に分けられた交流グループで、毎月、世界
の同じ地域で活動する他のパートナーさまと知り合う機会を提供します。ティアや経歴はそれ
ぞれ異なりつつも共通の課題に直面しているさまざまなパートナーさまと出会うことができま
す。課題を打破する新しい方法について一緒に検討しながら、パートナーコミュニティー内で
有意義なつながりを築けるバーチャルイベントです。作成されるグループの数は限られており、
各グループは8名から10名のメンバーで構成されます。年間を通して実施される本プログラム
の詳細については、こちら（英語）をご参照ください。お申し込みの期日や地域の情報もご確認
いただけます。 

Impact Award
Impact Awardは、卓越した成果を達成されたパートナーさまを表彰するための制度です。カ
テゴリー別に応募でき、受賞を果たすと競争優位性を高めることができます。社内で多様性に
投資されているなら、DI&B Championアワード（旧HEART アワード）に応募してみてはいかが
でしょうか。多様性、インクルージョン、帰属意識（DI＆B）への取り組みを積極的に進めている
パートナーさまを称える賞です。過去の受賞者はこちらのページ（英語）でご確認いただけま
す。Impact Awardへのご応募は、こちらのページ（英語）からお申し込みください。

https://app.hubspot.com/portal-recommend/l
https://www.hubspot.com/partner-user-groups
https://www.hubspot.com/impact-awards-showcase-home
https://www.hubspot.com/impact-awards
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ティアのバッジ
HubSpot認定パートナーのバッジを使い、貴社の専門性を潜在顧客にアピールしましょう。テ
ィアのバッジをウェブサイトやEメールの署名、マーケティング資料に掲載して、HubSpotとの
パートナーシップを示すことができます。Solutions Partnerプログラムにおけるプロモーショ
ンガイド、当社の商標使用ガイドラインを確認・順守の上、ご活用ください。

アカデミー クリエイター プログラム
HubSpotアカデミー クリエイター プログラムは、対象となるアプリパートナー、Solutions 
Partner、HubSpot認定トレーニング（HCT）受講者の皆さまに、HubSpotアカデミーを通じて
見込み客やお客さまへの露出を大幅に高める機会を提供します。アカデミークリエイターは
学習コンテンツを作成できるほか、特定分野の専門家として認知される機会が得られます。本
プログラムを利用するには、Gold、Platinum、Diamond、EliteのSolutions Partnerであること
が条件です（場合によっては、HubSpot認定トレーナーであることも条件になります）。ご興味
がございましたら、こちらのページ（英語）で詳細をご確認ください。

パートナーさま向けブランドフォルダー デジタル アセット マネージャー（DAM）
新しいSolutions Partnerブランドフォルダーでは、HubSpotのブランディングに必要なもの
を一元的に提供しています。最新のブランドガイドラインに加え、パートナーさまのマーケティ
ング資料でご活用いただけるプログラムのロゴ、ティアのバッジ、50種類以上のアイコン、60点
以上の製品スクリーンショットがそろっています。プロモーションガイドラインを確認・順守の
上、ご活用いただきますようお願いいたします。

パートナー固有のバッジやロゴの使用は常に推奨されますが、HubSpotの会社ロゴまたはス
プロケットの使用が望ましい場合には、ロゴの使用方法について商標使用ガイドラインとプロ
グラムの基準を順守し、良識ある判断に基づいてご使用いただく必要があります。HubSpotの
ロゴを使用する際、ロゴの変形、色や縦横比の変更は一切認められません。

https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://legal.hubspot.com/jp/tm-usage-guidelines
https://academy.hubspot.com/hubspot-academy-creator-program
https://brandfolder.com/hubspot/solutions-partner-hub?locale=ja
https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://legal.hubspot.com/jp/tm-usage-guidelines
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HubSpotリソースライブラリーへの掲載
HubSpotの膨大なトラフィックを活用してリードジェネレーションの促進を図るために、貴
社制作のリードジェネレーション用のオファーとテンプレートをこちらのフォーム（英語）から
HubSpotのリソースライブラリーに投稿していただけます。世界のHubSpotユーザーが利用す
るライブラリーにコンテンツを投稿することで、さらなるリードの創出が期待できます。 

なお、投稿いただいたコンテンツは、所定の品質基準に従って審査させていただきます。また、
投稿いただけるのは、他社制作のホワイトラベルコンテンツを使用していない、貴社オリジナ
ルのコンテンツに限られますのでご注意ください。数が足りていないトピック、またはビジネス
の優先事項に沿ったトピックのコンテンツを優先させていただきます。1社につき選出されるコ
ンテンツ数に限りがありますので、良識ある判断に基づき適度な数をお送りくださいますよう
お願い申し上げます。

Marketing Development Funds（MDF）
Marketing Development Fundsは、2025年中に随時ご利用いただけます。ティアや地域を問
わずご応募いただけますが、主にPlatinum、Diamond、Eliteのパートナーさま向けの特典と
なっているため、ティア未獲得またはGoldのパートナーさまは個別に検討が行われます。詳細
についてはこちらのページ（英語）をご参照ください。

Partner Growth Accelerator（PGA）
Partner Growth AcceleratorはMDFの一部であり、Solutions Partnerさまとアプリパートナ
ーさまにご応募いただけます。PGAは、参加するSolutions Partnerさまとアプリパートナーさ
までペアを組み、ワークショップ形式のライブセッション、プレイブック、テンプレートを通じて
共同GTM（市場投入戦略）キャンペーンを戦略的に作成する方法を学ぶグループプログラム
です。全てのティアおよび地域のSolutions Partnerさまにご応募いただけますが、提供サービ
ス（Solutions Partner）および技術（アプリパートナー）、業種、技術的能力、関連する専門知
識、リソース量など、いくつかの要因に基づいて参加のご招待をお送りいたします。Solutions 
Partnerさまは、PGAライブセッションの終了時に、アプリパートナーさまと一緒に共同マーケ
ティング活動支援資金に応募することができます。詳細については、こちらのページ（英語）を
ご参照ください。

https://docs.google.com/a/hubspot.com/forms/d/e/1FAIpQLScfKehi2sr239ACENNpJK-kmspN3xYGgUXljAaIRRk-5_afxA/viewform?c=0&w=1
https://www.hubspot.com/mdf-solutions-partners
https://www.hubspot.com/mdf-partner-growth-acclerator-pilot-2024
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営業関連の特典

取引登録
取引登録は、販売プロセスにおける摩擦を解消するために開発された専用システムです。
当社の取引登録システムには、取引を登録すると共有取引が作成され、パートナーさまと
HubSpotのポータル間で情報を同期できるという特長があります。共有取引では、取引の登録
時に、パートナーさまとHubSpotの両方のCRM内で同じ取引のレコードが作成されます。CRM
内の［取引を作成］オプションを使用することで、CRMに共有取引を登録いただけます。

パートナー取引の通知
見込み客の会社のどなたかがHubSpotのCRMにサインアップした時点で自動的に通知を受
け取れるよう、こちらの手順でパートナー取引の通知を設定することができます。取引登録の
詳細はこちらのページをご確認ください。通知設定はパートナーアカウントの［設定］タブから
お手続きいただけます。

HubSpot製品デモ用アカウント
パートナーさま専用のHubSpot製品デモ用アカウントでは、HubSpotの全てのソフトウェアに
ついてデモや営業活動を効率よく進められるように、Enterprise Customer Platformの全機
能をご提供しています。HubSpotはパートナーさまに提供するデモ用データの改善に取り組ん
でおりますが、独自のダミーデータをご用意した上で見込み客への製品デモを実施されること
をお勧めしています。また、デモに際しては共有取引に記載されている担当GSにサポートを依
頼することもできます。

クライアントが利用する導入支援の免除
パートナーオンボーディングを完了すると、HubSpotサービスおよびソフトウェアのエキスパー
トとして認められます。その後は、クライアントが貴社の導入支援サービスを利用することを選
択した場合に、HubSpot提供の標準的な導入支援サービスの利用が免除されるようになりま
す。HubSpot提供の導入支援を免除するには、HubSpot提供の導入支援の代替としての要件
を十分に満たすサービスを提供していただく必要があります。詳細は、Solutions Partnerプ
ログラムを通じた販売に関する規則の「導入支援サービスの免除」セクションをご参照くださ
い。

https://www.hubspot.jp/partners/deal-registration
https://knowledge.hubspot.com/ja/partner-tools/set-up-partner-notifications-for-lead-activity
https://www.hubspot.jp/partners/deal-registration
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/demo-account-resources
https://www.google.com/url?q=https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.google.com/url?q=https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
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既存顧客の紹介プログラム
既存顧客の紹介プログラムは、HubSpotの見込み客に対して、既存のお客さまと1対1で通話
する機会を提供するものです。HubSpotプラットフォームについて実際の利用者の感想を聞く
ことができるため、成約を促進する上で効果的です。このコールを通じてお客さまの経験を率
直に語ってもらうことで、見込み客が抱える不安を取り除くことができます。紹介を希望する場
合は、取引の担当GSにお問い合わせください。

トレーニングとセールスイネーブルメント
Solutions Partnerさまは営業活動に役立つHubSpotの資料やリソースをご利用いただけま
す。さらに、営業スキル向上ワークショップや営業手法トレーニングなど、当社が年間を通じて
実施する各種のセールス トレーニング プログラムにもご参加いただけます。

パートナーマッチングの参加資格
パートナーマッチングは、お客さまのニーズ、そしてパートナーさまの実際の対応分野や過去
の実績データに基づき、お客さまにとって最適なパートナーさまを提案させていただくことを
目的としたプログラムです。パートナーマッチングの参加資格を得るには、直近12か月間の販
売による合計MRRの少なくとも20％がPartner Sourced取引（旧パートナーコラボレーショ
ン）に起因し、かつ、以下のいずれかの条件を満たす必要があります。

• 有効なAccreditationの保持
または

• ティアがPlatinum以上
• 12か月間の顧客維持率が85％以上
• 1件以上のソフトウェア認定の取得
• 1件以上の導入認定の取得

https://academy.hubspot.jp/certification-overview
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サービス関連の特典

パートナーダッシュボード
HubSpotがパートナーさまに提供する主要ツールの1つがパートナーダッシュボードです。こ
のダッシュボードにはパートナーシップの概要が表示されます。例えば、プログラムやティアの
進捗状況、販売ポイントと管理ポイント、コミッションの追跡、共同販売のパイプライン追跡、ク
ライアントの契約更新予定の概要を確認できます。

クライアント アクセス マネージャー
パートナーツールセットに含まれるクライアント アクセス マネージャーを使用すると、全ての
クライアントアカウントを表示できるほか、各アカウントへの貴社従業員のアクセス権を管理
して各ユーザーの業務に必要な権限を付与できます。また、クライアント アクセス マネージャ
ーでは、パートナー管理者権限を割り当てることもできます。通知を設定しておくことで、顧客
が利用している全ての製品に関して顧客ライフサイクルの状況を正確に把握できるようになり
ます。

パートナークライアント
HubSpotのお客さまはパートナーさまにとってのクライアントでもあり、Solutions Partnerさ
まは当社の顧客管理において重要な役割を担っています。しかし、パートナーさまが顧客管理
を効果的に行うには、クライアントについての詳細な情報を閲覧できることが必要です。パート
ナーさまがクライアントの詳細情報を閲覧できるよう、HubSpotは貴社購入アカウントのパー
トナーツールセット内でパートナークライアントCRMオブジェクトを提供いたします。パートナ
ークライアントでは、統合使用状況スコアを含め、販売先や管理対象のクライアントについて
の詳細を確認できます。

統合使用状況スコア
統合使用状況スコアはHubSpotが使用する新しい測定指標で、お客さまがアカウント内で何
を行っているのか（または行っていないのか）を表すものです。アクティベーションや使用状況
といったお客さまの定着度合いを示す情報を簡単に確認できます。クライアントの健全性を概
観できるほか、クライアントに働きかけるタイミングや方法を判断する上で参考になります。統
合使用状況スコアは、各アカウントのパートナークライアントのレコード内に表示されます。

https://knowledge.hubspot.com/ja/account/view-and-manage-your-partner-dashboard
https://knowledge.hubspot.com/ja/partner-tools/manage-partner-employee-access-to-client-accounts
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無料パートナーシート
パートナーさまがクライアントに依頼された管理作業を行うには、クライアントアカウントのア
クセス権を持っている必要があります。HubSpotはシートベースの価格体系を採用しており、
パートナーさま向けに無料シートをご用意しています。全てのパートナーさまは、この無料パ
ートナーシートをクライアントアカウント内で自社従業員に割り当てられます。詳細について
は、HubSpotのナレッジベース記事をご参照ください。

データ移行ツール
HubSpotでは、他社のCRMプラットフォームに格納されているお客さまデータを
HubSpotへ簡単に移行できるようにしています。現在サポートされているプラットフォーム
は、ActiveCampaign、Pipedrive、Zoho、Copper、Dynamics 365、Mailchimp、Keapです。 
コンテキストに基づくお客さまデータ（アクティビティー、Eメール、エンゲージメント）を移行す
るツールを構築し、クライアントが他社のCRMプラットフォームで行っていた作業をそのまま
続行できるようにしたことで、HubSpotの価値をいち早く実感していただけるようになりまし
た。移行ツールの利用は無料で、コーディングのスキルやAPIも不要です。2025年からは全ての
Solutions Partnerさまがデータ移行ツールをご利用いただけるようになります。利用を希望
する場合は、貴社アカウントのアプリ内ナビゲーションを通じてHubSpotサポートチケットを
お送りください。

https://knowledge.hubspot.com/ja/partner-tools/assign-the-partner-seat-to-partner-and-provider-employees
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イネーブルメント関連の特典

HubSpotアカデミーのパートナートレーニング
営業、カスタマーサービス、製品実装など、幅広いテーマを扱う各種パートナートレーニング
を、社内の特定業務の人材育成やスキル開発にご活用いただけます。パートナーさま向けの
認定資格を取得することで、特定の戦略的な技能に関する専門性が証明されます。パートナ
ーさま向けのトレーニングと認定資格の一覧は、HubSpotアカデミーの［パートナートレーニ
ング］タブでご確認いただけます。また、HubSpotアカデミーには、お客さまやユーザーにもご
利用いただける一般向けの学習コンテンツも充実しており、こちらのご活用もお勧めしていま
す。

HubSpotパートナー リソース ポータル：Mindmatrix
全てのSolutions Partnerさまにご利用いただけるHubSpotの新しいパートナー リソース ポ
ータルは、Mindmatrixというプラットフォームを基盤に構築されており、製品概要やプレゼン
テーションスライドなど、HubSpotの承認済み営業資料にアクセスできます。加えて、新規案件
の促進に役立つプレイブックやキャンペーンキットもご用意する予定です。パートナー リソース 
ポータルはティアを問わず全てのSolutions Partnerさまの全ユーザーが制限なくアクセスで
きるため、HubSpot製品の宣伝や営業活動に有効活用していただけます。こちらのリンク（英
語）からご確認ください。

製品リリース情報の限定先行提供
今後の重要な製品リリースや開発中の機能について、Platinum、Diamond、EliteのSolutions 
Partnerさまに先行情報をお届けします。上位ティアの皆さまに新しい機能やキャンペーン、新
登場の製品をいち早くご案内するものです。対象となった場合には機密情報トレーニングを修
了された担当者さま宛てに招待メールをお送りいたします。

営業と製品に関するトレーニングやイネーブルメント
全てのSolutions Partnerさまは、HubSpotパートナーチームが年間を通じて実施する無料の
定期トレーニングセッションにご参加いただけます。当社の製品開発チームのエキスパートが
HubSpot製品について説明するセッションに加え、営業スキルの開発や調整を目的とした営
業スキルアップトレーニングも併せて実施されるため、ソーシングや成約数の向上につなげる
ことができます。例えば、毎月実施されるProduct Learning Hourのトレーニングセッション（
英語）もこの一環です。

https://app.hubspot.com/academy/23933719/partners
https://app.hubspot.com/academy/23933719/partners
https://academy.hubspot.jp/
https://www.hubspot.com/solutions-partner-resource-portal
https://www.hubspot.com/solutions-partner-resource-portal
https://www.hubspot.com/solutions-partner-resource-center-product-learning-hours
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有料の個別トレーニング
個別形式の有料トレーニング（英語）をご利用いただくと、HubSpot製品について専門知識を
養うことができます。トレーニングはライブ形式のハンズオン環境で実施され、貴社にとって最
適な内容とご都合の良い日時をお選びいただけます。トレーニングの実施形式はオンラインと
オンサイトのいずれかを選択できます。

有料のテクニカルコンサルティング
テクニカルコンサルティングのサービスでは、テクニカルエキスパートが貴社ビジネスのニー
ズやシステムを徹底的に理解した上で、プロセスの合理化や障壁の解消を通じてHubSpotを
最大限に有効活用できるようサポートします。貴社にとって最も効率的に進められるよう、さま
ざまな方法でご利用いただけます。

https://www.hubspot.com/services/professional/classroom-training/private-training
https://www.hubspot.jp/services/professional/technical-consulting
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コミュニティーやイベント

パートナー限定イベント
HubSpotパートナーチームは年間を通じてパートナー限定イベントを複数回実施しています。
当社の戦略に関する最新情報、新しいプログラムや変更点をお伝えするほか、他のパートナー
企業との交流やコラボレーションの機会としてもお役立ていただけます。目玉となるのは、毎
年2月頃にオンラインで実施されるEcosystem Kickoffと、INBOUNDと同じ週に開催される対
面形式のPartner Dayです。

パートナー限定の非公開Slackワークスペース
Slackを利用しているパートナーさまのグループに参加して、世界規模で協力関係を築くこと
ができます。この非公開ワークスペースは、他のパートナーさまとの交流や、HubSpotのPDM
とのコミュニケーションに活用できます。参加をご希望の場合、Goldティア以上のSolutions 
Partnerさまはこちらのリンク（英語）、Solutions Providerさまはこちらのリンク（英語）からお
申し込みいただけます。また、日本のSlackワークスペースについてはPDMまでご連絡くださ
い。

パートナー限定の非公開Facebookグループ
HubSpotパートナーのFacebookグループで、世界各国の参加企業と協力関係を構築するこ
とができます。ツール連携や広告戦略、HubSpotの活用に関するヒントなど、さまざまな質問
の投稿に対し他の参加者から回答が寄せられます。グループへの参加をお申し込みいただく
際には、いくつかの質問にお答えいただく必要があります。Solutions Partnerであることを確
認した上でご参加を承認させていただきます。グループ参加の一環として以下の行動規範に
同意いただくものとします。これらの規則に違反すると（HubSpotの独自の裁量により）グルー
プから削除される場合があります。

• 良識に基づいて判断すること：このグループはSolutions Partnerさまの交流と成長を支援
するために設立されたものです。グループに参加する全てのメンバーが、投稿やコミュニケ
ーションに際して良識ある判断を下す責任を負うものとします。私たちはこのコミュニティ
ーを安全で有益な場所に保つために、互いに支え合い、助け合い、共に成長したいと考え
ます。

• 優しさと敬意を忘れないこと：私たちは学びと交流のためにここに集っており、常に敬意を
払います。ヘイトスピーチは許容されません。人種、宗教、文化、性的指向、性別、政治、アイ
デンティティーなどに関する誹謗中傷のコメントは禁じられており、違反する投稿は削除さ
れます。

https://offers.hubspot.com/partners/slack-team
https://join.slack.com/t/hubspot-partners/shared_invite/enQtNTM2MDY5NzY0NDk4LTdmYzYyOTk2MTc3ZmJkMTMzMzEzZTZjM2E2YjJkZWRkZDQ2MDQ4Y2Y1M2RkYTg0MGQ2YTU5OTBhOTgzZThiZGQ
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• 関連性の低い投稿は避けること：私たちは、全ての参加者にとって魅力あるグループづくり
を望んでいます。リンクのみの投稿や企業ページのリンクを含む投稿はスパムと判断され、
削除されます。適切な求人情報やイベント情報の発信は問題ありませんが、定型文ではな
く、グループの趣旨に沿った内容で投稿いただくようお願いいたします。

• 発言に責任を持つこと：参加者の発言は各自が責任を負います。HubSpot Solutions 
Partnerプログラム契約やHubSpotのプログラムポリシーなど、契約上の合意事項（著作
権、営業秘密、秘密保持など）に違反する情報共有は禁じられています。

• 秘密を守ること：パートナーさまはベータ機能など、HubSpotの一般公開されていな
い情報やパートナー全体に発表されていない情報に触れている可能性がありますが、
。Solutions Partnerプログラム契約において守秘義務が課せられていることにご留意くだ
さい。秘密情報をご存じであっても、決して共有しないでください。

• 惜しみなく分かち合うこと：HubSpotの専門知識を積極的に共有することで、パートナーコ
ミュニティーはさらに有意義な場所になります。他の参加者が探している答えを、あなたが
提供できるかもしれません。知っている情報や見解を投稿すれば、きっと喜んでもらえるは
ずです。

• 不適切と思われる投稿の報告に協力すること：モデレーションが必要な投稿やコメントを
見つけた場合は、報告機能を使ってグループ管理者にお知らせいただくようお願いします。
報告する投稿やコメントの右上にある…をクリックし、［グループ管理者に投稿を報告］を
選択します。

Partner Advisory Council（PAC）への応募資格
HubSpotのPartner Advisory Council（PAC：パートナー協議会）は、それぞれ特定のトピック
と専門分野に特化した複数のグループで構成されています。協議会は年2回集まり、新しいパ
ートナーツールやプログラムの更新など、主要なテーマについて議論します。さらに、PACのメ
ンバーは年間を通してリアルタイムのSlackグループを使用し、急を要するテーマについて即
時のフィードバックや共同作業を行っています。HubSpotは、PACをパートナーコミュニティー
を代表する存在と考え、パートナープログラムの将来を形作る重要な決定においてはPACの
提言を指針としています。PACへの応募受け付けは毎年第1四半期に開始されます。HubSpot
は本プログラムのさらなる向上のためにパートナーの皆さまからご意見をお寄せいただく機
会を積極的に設けており、PACもその1つです。PACは5つの地域のグループから構成され、各
地域グループは四半期に1回のミーティングでパートナー専用ツールやプログラム変更などに
関する意見交換を行います。 

注：HubSpotは、パートナーさまが適正な状態でなくなった場合に特典の停止や解除を行う権利を留保します。
任意の時点においてパートナーさまが適正な状態にあるか否かの判断は、HubSpotの絶対的な裁量に従いま
す。
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リンク集
プログラム関連 HubSpotのポリシーおよび 

ガイドライン関連

クライアント管理ダッシュボード Solutions Partnerプログラムを通じた 
販売に関する規則

パートナー リソース ポータル（英語） Solutions Partnerプログラムポリシー

パートナー限定Slackワークスペースの
概要ページ（英語）

パートナーコミッションの基礎知識

取引登録システムの概要

イベント、プレスリリース、
ブランディングのガイドライン

プログラム行動規範

https://app.hubspot.com/partner-home/23933719/application
https://www.hubspot.jp/solutions-partner-resource-center/sales-rules
https://www.hubspot.com/solutions-partner-resource-portal
https://www.hubspot.jp/partners/solutions-program-policies
https://offers.hubspot.com/partners/slack-team?hubs_signup-url=www.hubspot.com/solutions-partner-resource-center&hubs_signup-cta=hsg-multi-col__learn-more&_ga=2.52769128.1974907966.1613397110-185766503.1611083620&_gac=1.61363934.1613070753.Cj0KCQiAyJOBBhDCARIsAJG2h5dquBgeo1fhi1d5MUjGC5Vk0OnXzdNpo7N5Y4ggRFhO9-Wye3tndMcaAkQQEALw_wcB
https://www.hubspot.jp/partner-commissions-faq
https://www.hubspot.jp/partners/deal-registration 
https://www.hubspot.jp/partners/promotion-guidelines
https://www.hubspot.jp/partners/program-code-of-conduct
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